DIGITAL SALES STAGE

La risorsa inserita, in affiancamento al proprio
tutor, si occupera di:

Sviluppare nuove opportunita di business attraverso
strumenti digitali e supporto alla rete commerciale
Gestire e far crescere il portafoglio clienti, costruendo
relazioni solide con imprese e imprenditori

Generare lead qualificati e collaborare con il sistema
bancario per facilitare operazioni di credito

Analizzare i bisogni delle aziende e supportarle
nell'individuazione delle soluzioni finanziarie piu adatte

COSA CERCHIAMO

Diplomo/Lourea (o percorso in fase di conclusione)
in Economia, Finanza, o simili

Attitudine commerciale e spirito di iniziativa

Buon uso del Pacchetto Office e degli strumenti
digitali

Orientamento al risultato



COSA OFFRIAMO

e Inserimento in stage (tirocinio extracurricolare): durata
6 mesi con prospettive assuntive

e Disponibilita full-time, dal lunedi al giovedi 09.00-18.00
(con 1ora pausa pranzo); venerdi 09.00-14.00

e Indennitd mensile di partecipazione: € 800

e Tickets restaurant; € 8,00

* Laptop, smartphone

e Sede dilavoro: Torino

Siamo inclusivi e accogliamo tutte le candidature, senza
distinzioni di genere (D.lgs. 198/2006, L.903/77). Consulta la
nostra informativa privacy (Reg. EU 679/2016).

INVIA IL TUO CV:
francesca.buzzago@confidisystema.com
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